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Unternehmensportrit

~INTERGRAPH

»ES lohnt sich in jedem
Fall fiir den Kunden”

Investitionssicherheit durch starke Kapitalausstattung und ausgereifte, lokale Produkte

»Es lohnt in jedem Fall, sich fiir Inter-
graph zu entscheiden”, ist Dr. Horst Har-
bauer, Geschiftsfithrer der Miinchner In-
tergraph (Deutschland) GmbH tiberzeugt,
wschliellich sind wir einer der Partner in
der Geoinformationsbranche, der die
hochste Investitionssicherheit bietet.”

Das 1969 in Huntsville, im US-Bundes-
staat Alabama gegriindete Unternehmen
hat sich seit Ende der 90er Jahre zu einem
der erfolgreichsten und kapitalstirksten
Unternehmen der Geobranche entwickelt.
Der Erfolg ist vor allem auf die Konzentra-
tion auf das Kerngeschift sowie auf ge-
schicktes Finanzmanagement zuriickzu-
fithren.

Lohn der Arbeit: 2004 und 2005 wurden
zu den erfolgreichsten Geschiftsjahren
seit Beginn der 90er und der Aktienkurs
an der New Yorker Bérse stieg von 3,25
Dollar auf iiber 40 Dollar 2005. Das Un-
ternehmen wichst deutlich gegen den
Trend gerade in einer Phase, als die Bran-

che eine massive Baisse erlebt, so dass
auch Analysten die Aktie empfehlen.

Die Intergraph-Produkte sind in der Lage,
den gesamten Workflow von raumbezoge-
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Global deqken, lokal handeln

Herr Dr. Harbauer, worauf fiihren Sie den
Erfolg von Intergraph zuriick?

Seit 15 Jahren konzentrieren wir uns
auf Geo-Anwendungen sowie auf Anla-
genplanung und Verfahrenstechnik. Beim
Geobereich unterscheiden wir die vier
Sparten Sicherheit & dffentliche Verwal-
tung, Energieversorgung, Militér & Nach-
richtendienste sowie Transport, Verkehr
und Photogrammetrie.

Wo liegt der besondere Nutzen?

Durch die Konzentration der Kréfte kon-
nen wir Synergien technologisch und
strategisch effektiver nutzen. Dabei
profitieren die Kunden vom weltweiten
Geo-Know-how, das sich in mehr als 35

nen Daten abzudecken: beginnend bei der
Datenerfassung, iiber die Datenaufberei-
tung, Datenhaltung, -verwaltung und
-analyse bis hin zur Ausgabe.
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Intergraph-Jahren entwickelt hat. Globa-
les Denken und lokales Handeln, das ist
die Stirke, die unsere Kunden besonders
an uns schétzen.

Was sind die drei wichtigsten Griinde,
warum sich Kunden fiir Intergraph ent-
scheiden sollen?

Es sind natiirlich viele Griinde, warum
sich ein Kunde fiir Intergraph entscheidet.
Langfristige Investitionssicherheit durch
unsere gute Kapitalausstattung sowie die
weltweite Erfahrung gepaart mit lokalem
Verstédndnis fiir die Kundenbediirfnisse
und die konsequente Produktinnovation
auf Basis internationaler Standards sind
sicher die Wichtigsten.

Neben Einzel-Applikationen auf Basis von
GeoMedia wird vor allem die Versor-
gungsbranche mit einer modularen, vor-
konfigurierten Losung adressiert, der Na-
me: GINIUS. In GINIUS, das auf Inter-
graphs G/Technology basiert, flieflen auch
Funktionen von GRIPS ein, das sich seit
der Ubernahme der Poppenhiger Grips
GmbH Ende 2005 ebenfalls im Portfolio
befindet.
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