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Briickenkopf zum Balkan

Intergraph erwirbt Teile des Partnerunternehmens Gisquadrat in Osterreich

Intergraph hat die weltweiten Pro-
dukt- und Vertriebsrechte der Gis-
quadrat-Produktfamilic ResPublica
erworben. Im gleichen Zug wurden
Anfang April auch Gisquadrat-Mit-
arbeiter aus den Bereichen Software-
entwicklung und KeyAccount-Pro-
jekte in die bestehende Intergraph
GmbIT (Osterreich) iibernommen.
Gisquadrat war seit dem Jahr 2000
exklusiver Intergraph-Distributor
fitr das Marktsegment Offentliche
Verwaltung in Osterreich. Die Be-
treuung des Marktsegmentes Ge-
meinden und Verbinde erfolgt wei-
terhin durch Gisquadrat. Inlergraph
tritt mit allen Rechien und Pflichien
in die betroffenen Lizenz-, Wartungs-
und Dienstleistungsvertrige ein, Die
Betrenung der Kunden und Projekte
in Osterreich soll kiinftig durch die
Intergraph Osterreich mit den bishe-
rigen Mitarbeitern der Gisquadrat-
Unternehmensbereiche Softwareent-
wicklung und KeyAccouni-Projekie
erfolgen. Uber den Kaufpreis wurde
Stillschweigen vereinbart, Die Busi-
ness Geomatics sprach mit Georg
Hammerer, der neben dem kaufmdn-
nischen Geschiftsfiihrer Uwe Nowak
das Amt des zweiten Geschiftsfithrers
annehmen und gleichzeitig Miteigen-
tiimer der Gisquadrat bleiben wird.

Business Geomatics: Herr Ham-
merer, welche strategischen Ziele
verfolgt Intergraph mit der Teilii-
bernahme der Gisquadrat?

Georg Hammerer: Beider Ubernahme
haben vor allem vier strategische Ziele
eine Rolle gespielt, die gleichberechtigt
nebencinander liegen. Zunachst gab
es die wellweite Neuorganisation von
Intergraph, bei der im Wesentlichen
zwei Hauptgeschiftsfelder entstan-
den. Ich denke, die Ubernahme von
Teilbereichen der Gisquadrat ist der
logische Schritl, diese Strategie auch
im osterreichischen Markt umzuset-
zen. GIS-Kunden werden hier also
in Zukunft homogen {iber den Ge-
schaftsbereich Security Government

and Infrastructure bedient. Das gilt
insbesondere fir den Behordenbe-
reich, der bisher tiber den Distributor
Gisquadrat betreut wurden. Zweiter
Punkt ist sicherlich die Starkung des
Produktportfolios, hier speziell im
Bereich der Webtechnologien. Denn
die ResPublica-Produktlinie von Gis-
quadrat ist auch im weltweiten Ver-
gleich eine leistungsstarke Lésung.
Der dritte Punkt bezieht
sich auf die Strategie, die
Intergraph seit der Uber-
nahme durch die privaten

,In Deutsch-
land hat Inter-

erlielen namlich die Habsburger in
vielen Teilen des Balkans die Kataster-
gesetzte, die heute noch giiltig sind.

BG: Wie stellt sich die Situation fiir
die dsterreichischen Kunden dar?

GH: Das Unternehmen Gisquadrat
bleibt ja weiterhin bestehen. Ls be-
treut die derzeit 420 Kommunen in
Osterreich und ist exklusiver Inter-
graph-Partner. Intergraph
Osterreich betreut dage-
gen die grofieren Kun-
den. Die Grenze haben

Investoren eingeschlagen graph den wir bei Kommunen mit
hal. Das erklirte Ziel ist  Foleys auf den  elwa 20.000 Einwohnern
es, auch durch sinnvolle kommunalen — 8erogen. Man muss dabei
Ubernahmen zu wachsen., i . beachten, dass gerade die
; e ; Dienstleis- SR i
Inunserem lalle ist das Ri- ; L dsterreichischen Kommu
ern.

siko zudem sehr begrenzt,
denn Gisquadrat ist seit
zwolf Jahren ein enger und
zuverldssiger Intergraph-
Partner. Mittelfristig muss

man die Ubernahme auch mit dem
Blick auf den osteuropiischen Raum
betrachten. Denn Osterreich ist tra-
ditionell bei den [1andelsbeziehungen
der Briickenkopf zum Balkan. Und
dieser Markt gewinnt rasant an Be-
deutung.

BG: Welche Kontakte beziehungs-
weise Projekte gibt es bereits nach
Osteuropa?

GH: Gisquadrat hat eine Beteiligung
in Hohe von 89 Prozent bei der Firma
Galagis in Kroatien. Deren Kunden
sind auch mit tibernommen worden.
Auf dem Gebiet des ehemaligen Ju-
goslawien sind wir also seit sieben
Jahren titig und besilzen dement-
sprechend auch einen Schwerpunkt.
Es gibt aber auch grofie Projekte in
Bulgarien und Ungarn, wo wir bei-
spielsweise die Staatsforste betreuen.
Zu Gute kommt uns dabei, dass die
Katastersysteme in Kroalien wie in
vielen anderen Balkanstaaten dem
osterreichischen stark dhneln. Das ist
aul die politischen Wurzeln zuriick-
zutihren. Wihrend der Monarchie

Georg Hammerer,
Intergraph (Osterreich)

nen meist sehr klein sind;
A 95 Prozent haben weniger
als 5000 Einwohner. In
diesen Kommunen wird
vom Flichennulzungs-
plan iiber das Kataster bis hin zur
Fricdhofsverwaltung alles von einem
Mitarbeiter bearbeitet. Und dieser ist
in der Regel kein GIS-Experte. Leis-
tungsstarke GIS-Laésungen wic ctwa
Glnius von Intergraph wiren hier
villig fehl am Platze. Daher nutzen
sie meist Webldsungen. Darauf hat
sich Gisquadrat mit der Produktlinie
ResPublica seit Ende der 90er Jahre

spezialisiert.

BG: Wie sieht die langfristige
Roadmap fiir ResPublica aus?
GH: Die Projekte und die kom-
munalen Kunden werden jetzl
von der Gisquadrat weiter gefiihrt.
Die Produktentwicklung aber und
die Lizenzrechte gehoren zwar zu
Intergraph Dentschland, doch

Georg Hammerer sicht
die Teiliibernahme von
Gisquadrat als Teil der
cxpansiven Strategie
von Intergraph, insbe-
sondere mit Blick auf
Ostenropa.

im Grunde bleibt alles beim Alten.
Bei ResPublica haben wir eine enge
Kooperationsvereinbarung mit un-
seren Kunden. Das heifit, dass die
Erfahrungen aus den Projekten im
mer sehr eng gekoppelt waren an die
Weiterentwicklung der Software, Das
wird auch weiterhin in dieser Form
weitergefithrt. ResPublica wird lang-
fristig als eigenstindige Produktlinie
weitergefithrt.

BG: Wie soll ResPublica in Deutsch-
land vermarktet werden?

GH: Gisquadrat hat durch das Hos-
ting-Modell viele Erfahrungen mit
dem Betrieb von solchen Web-La-
sungen gesammelt. Und dem Provi-
der kommen immer mehr zusatzliche
Aufgaben zu, diesen ‘Itend schen wir
auch in Osterreich sehr stark. So ist
zum Deispiel das Kreisrechenzent-
rum Moers in Nordrhein-Westfalen
ein klassischer Provider, der unser
Produkt einsetzt. Ich sehe in solchen

" Modellen unseren Fokus fiir Inter-

graph Deutschland, schliefilich sind
ja mit den deutschen Gisquadrat-
Mitarbeitern auch Know-how und
Kontakte zu Intergraph Deutschland
gekommen. Intergraph Deutschland
wird also nicht direkt an die kleinen
KU{]I][IHIIL'HIlCl’i}]lll’t"
ten, sondern den
Rechenzentren
als potentiellen
Providern  die
Losung anbie-
ten. (sg)
www.intergraph.at
wwwi.gisguadrat.at




